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ABSTRAK

Manda Aris (2022). 105731105118 “Pengaruh Biaya Produksi Terhadap
Volume Penjualan pada UMKM di Kota Makassar. Skripsi Program Studi
Akuntansi Fakultas Ekonomi dan Bisnis Universitas Muhammadiyah Makassar
Dibimbing oleh pembimbing | Ansyarif Khalid dan pembimbing || Muttiarni.

Tujuan dari penslitian Ini ialah untuk mengetahui berapa besar pengaruh
biaya produksi terhadap volume penjualan pada UMKM di Kota Makassar pada
satu fokus penelitian yaitu rumah kopi shakila.

Metode yang digunakan dalam mélakukan penelitian ini adaiah model
regresi linear sederhana untuk melihat dan mengetahui bagaimana pengaruh
biaya produksi terhadap volume pénjualan pada UMKM di Kota Makassar pada
satu fokus penelitian yaitu rumah kopi shakila.

Bedasarkan hasil penelitian yang dilakukan maka diketahui bahwa nilai
Constant (a) sebesar 225504 yang mamberi makna bilai constant adalah
sebesar 225,504 akan mangalami peningkatan dengan nilai yang tetap.

Koefisien regresi X 15 845 menyatakan bahwa paniambahan 1% maka nilai
volume penjualan maka nitai darl biays produksi skan meningkat dan hasil yang
diperoleh lalah positf Sehinggs dapat dinyatakan bahwa variabel X yaitu
variabel biaya produksi berpengaruh terhada variabel Y yaitu volume penjualan.

Kata Kunci : Biays Produksi,Velume Panjualan,




ABSTRACT

Nanda Aris (2022). 105731105118 “The Effect of Production Costs on
Sales Volume on MSMEs in Makassar City. Thesis of Accounting Study
Program, Faculty of Economics and Business, University of Muhammadiyah
Makassar. Supervised by supervisor | Ansyarif Khalid and supervisor || Muttiami.

The purpose of this research is to find oul how much influence the
production costs have on the sales volume of MSMEs in Makassar City in one
research focus, namely the Shakila coffee house.

The method used in conducting this research Is a simple linear regression
model to see and find out how the effect of production costs on sales volume at
MSMEs in Makassar City in one reséarch focus, namely the Shakila coffee
house.

Based on the results of the research conducted, it is known that the
Constant (a) value of 225,504 which means that the constant is 225.504 will
increase with a constant valug. '

The regression coefficient » 18,945 states that the addition of 1% then the
value of sales volume, the vaive of production costs will increase and the results
obtained are positive. So if can be stated that tha vaniable X, namely the variable
cost of produrtion, has an effect on the variable Y, namely the valume of sales.

Keywords: Production Cost, Sales Volume.
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BAB|

PENDAHULUAN
A. Latar Belakang

Peranan Usaha Mikro Kecil dan Menangah (UMEM) dalam
perekonomian nasional sangat besar. Hal ini dapat dilihat dari pembangunan
ekomomi nasional, karena selain berperan dalam pertumbuhan ekonomi dan
penyerapan fenaga kepa, juga berperan dalam pendistribuan hasil-hasil
pembangunan. Krisis ekonomi vang diawali dengan krisis moneter yang
terjadi di Indonesia menunjukkan bahwa UMKM relative lebih bertahan dalam
menghadapi krisis fersebut, dan pada usaha yang besar yang mengalam
kebangkrutan (Wachid, 2018).

Salah satu kekuatan ekonomi berkembang utama dunia yang terbesar
di Asia Tenggara dan terbesar di Asia keenam setelah Tiongkok, Jepang,
India Rusia dan Korea Selatan ialah Ekonomi Indonesia. Ekonomi negara ini
menempatkan Indonesia sebagal kekuatan ekonomi terbesar ke-16 dunia
yang artinya Indenesia juga merupakan anggota G-20. Perkembangan
perekonomian di Indonesia umumnya berbasis kepada ekonomi kerakyatan
dengan adanya UMKM (Usana Mikro Kecil dan Manengah).

Pemberdayaan UMKM merupakan salah satu alternatif yang dipilih
pemerintah dalam upaya mengurangi pengangguran, mengentas kemiskinan
dan pemerataan pendapatan. Pembangunan dan pertumbuhan UMKM
merupakan nomor satu penggerak bagi pembangunan dan pertumbuhan
skonomi suatu Negara. Perkembangan UMKM yang baik akan membawa

kemajuan bagl perekonomian suatu negara.




Pengelolaaan biaya produksi yang Kurang baik mengakibatkan
turunya pendapatan yang diterima. Penggunaan bahan baku yang
berkualitas baik akan menghasilkan produk yang baik pula. Akan tetapi biaya
bahan baku menjadi lebih mahal yang akan berpengaruh terhadap laba yang
diterima. Demikian pula dengan tenaga kerja yang berlebihan, juga akan
mengurangl pendapatan yang akan berdampak pada laba usaha. Selain
biaya produksi, biaya penjualan juga peru diperhatikan dalam meningkatkan
pendapatan.

Untuk _memberdayakan - UMKM = diperukan peran  pemerintah,
lembaga-lembaga keuangan dan peigku ussha. Perapan pemerintah disini
adalah memutuskan kebijakan-kebijakan yang memberikan iklim kondusfd
bagi dunia usaha sedangkan lembaga keuangan disini jelas sebagai 2
perantara keuangan untuk mengoptimalkan pemberdayaan UMKM dan
pelaku usaha ftu sendirt memilki peranan pokok bagi perkembangan UMKM
karena pelaku usaha memilki potensi yang kuat dalam parfumbuhan LIMKM
(Sinutrat, 2014).

Volume perijualan dan produksi jugs dapat memgengaruhi besamya
laba Faktor-fakior yang mempengaruhi volume perjualan menurut Swastha
(2002) adalah: kondisi dan kemampusn pemual, kondisi pasar modal,
kondisi organisasl perusahaan, dan faktor-faklor lainnya seperti pemasaran
dan periklanan,

Dapat dilihat dari Usaha Menengah, usaha ekonomi produktif yang
berdiri sendiri, yang dilakukan oleh orang perorangan atau badan usaha yang
bukan merupakan anak perusahaan atau cabang perusahaan yang dimiliki,

dikuasai, atau menjadi bagian baik langsung maupun tidak langsung dengan




Usaha Kecil atau Usaha Besar dengan jumiah kekayaan bersih atau hasil
penjualan tahunan.

Kota Makassar merupakan kota yang amat potensial untuk
mengembangkan Usaha Mikro Kecil dan Menengah UMKM). Oleh karena itu
pengembangan UMKM di Kota Makassar dilakukan secara optimal, tidak saja
semata-mata bertujuan mendapatkan penghargaan akan tetapl yang lebih
penting dari itu juga bertujuan agar pengembangan UMKM dapat memilki
kontribusi signifikan terhadap efektifitas upaya meningkatkan kesejahteraan
masyarakat

Di kota Makas=ar terdapat berbagal UMKM yang bergerak di berbagai
bidang, salah satunya adalah Rumah Kopi Shakila. Berdasarkan data UMKM
untuk jenis pengolasan makanan salah satu produksi yang mempunya
potensi di kota Makassar adalah produksi kopi siap jadi Maraknya kuliner
yang beranekaragam memang bisa menjadi peluang tersendiri bagi usaha
kopi shakila.

Usaha kuliner merupakan usaha yang cukup menjanfikan karena
urtuk mendirikan uzaha ini tidak memerlukan banyak monal hal tersebut
mendorong banyak orang untuk membuka usaha Khususnya di Rumah Kopi
Shakila.

Sejalan dengan fenomena di atas penelitian tentang laba UMKM juga
pamah dilakukan sebelumnya yaitu penelitian Prihandoko (2016) hasilnya
menunjukkan bahwa biaya produksi dan biaya penjualan berpengaruh positif
dan signifikan terhadap laba usaha. Penelitian menurut Sinutrat (2014) yang
menyatakan bahwa medal, biaya dan harga jual berpengaruh positif dan

signifikan terhadap laba Selanjulnya peneliian Rustami (2014) menguji




biaya produksi, biaya promosi dan volume penjualan berpengaruh secara
signifikan terhadap laba usaha. Berdasarkan latar belakang di atas, maka
peneliti tertarik untuk melakukan penelitian dengan judul: Pengaruh Biaya
Produksi Terhadap Volume Penjualan Pada UMKM Di Kota Makassar.
B. Rumusan Masalah
Berdasarkan penjelasan latar belakang diatas. maka dalam penelitian
ini dapat dirumuskan pokok pefmasalahan sebagai berikut:
Apakah biaya produksi secara parsial berpengaruh terhadap volume
penjualan pada UMKM di Kota Makassar?
C. Tujuan Penelitian
Berdasarkan rumusan masaiah diatas, maka tujuan dari peneiitian ini adalah
sebagai berikut’
Untuk mengetahui pengaruh biaya produksi secara parsial terhadap volume
penjualan pada UMKM di Kota Makassar
D. Manfaat Penelitian
1. Bagi Penulis
Hasil dari panelitian ini diharapkan dapat memberikan manfast berupa
tambahan pengetahuan wawasan dan pemahaman mengenai biaya produksi
terhadap volume penjualan.
2. Bagi Instansi
Hasil dari penelitian ini diharapkan dapat Membantu pihak-pihak
yang berkepentingan, khususya bagi UMKM untuk meningkatkan biaya
produksi terhadap volume penjualan.

3. Bagi Dunia Akademik




penelitian selanjutnya dalam penelitian yang sama dan menambah
informasi ataupun sebagai data pembanding sesual dengan bidang yang
‘akan diteliti, memberikan sumbangan pemikiran, menambah wawasan
pengetahuan serta memberikan bukli empiris dari peneliti sebelumny




BAB I

TINJAUAN PUSTAKA

A. Tinjauan Teori

1.

Pengertian Biaya Produksi

Biaya produksi merupakan biaya yang dikeluarkan oleh suatu
perusahaan untuk membell bahan mentah yang dibeli dari pemasok
dan mengolahnya menjadi produk jadi yang siap dipasarkan (Lestari &
Permana, 2017, p.22). Biaya produks! in/ merupakan blaya yang telah
dibebankan untuk sefiap barang unit barang dagangan yang
diproduksi dan diakui pada saat produk-produk tersabut dijual, (Lanen
et al, 2017. p.64)

Menurut Sukime (2016) biaya praduksi adalah “semua pengeluran
yang dilakukan oleh perusahaan untuk memperoleh faktor-faktor produksi
dan bahar-bahan mentah yang akan digunakan untuk menciptakan
barang- barang yang akan diproduksi perusahaan tersebut”  Mulyadi
(2009) menyetiutkan biaya produksi pada perusahaan terdiri dan bahan
baku langsung, biaya lenaga kerja langsung dan biaya overnead,

Jadi dapat disimgulkan bahwa biaya produksi ini merupakan
biaya yang dikeluarkan oleh perusahaan untuk kegiatan produksi
mulai dari mengolah bahan mentah yang tidak memiliki nilai menjadi
produk jadi dan memiliki nilai tinggi yang siap untuk dijual.

a) Jenis-jenis biaya produksi

Menurut({Lestari & Permana, 2017, p. 2Z; Purwaji et al., 2016, p. 11) biaya

produksi terdiri dari 3 jenis yaitu -




1) Biaya bahan baku
Biaya bahan baku merupakan biaya yang digunakan dalam
proses produksi, yang dapat secara mudah dan akurat ditelusuri ke
barang jadi. Misalnya kacang kedelai untuk pembuatan tahu.
2) Biaya tenaga kerja
Biaya tenaga Kerja langsung adalah biaya yang dikeluarkan oleh
perusahaan unfuk membayar fenaga kerja langsung. Maksudnya
karyawan yang secara langsung mengolah dan mengubah bahan
baku menyadi barang jadi dan merupakan bagian terbesar dari biaya
tenaga kerja. Misalnya tenaga kerja bagian perendaman kacang
kedelal
Biaya owerhead pabrik adalah biaya produksi yang terkait dengan
objek biaya namun tidak dapat ditelusurl atau diidentifikasi secara
langsung nada suatu produk Misalnya biaya lsirk kantor biaya
gaji mandor, satpam dan biaya penolong lainnys seperti kayu bakar
b) Unsur Biaya Produksi
Dalam proses produksi di suatu perusahaan, terutama di bidang
manufaktur atau pabrik, terdapat tiga unsur biaya produksi yang periu
ditetapkan untuk menjalankan proses produksi itu sendiri. Yaitu:
1) Biaya Bahan Baku
Biaya bahan baku adalah biaya yang dikeluarkan untuk membeli

bahan atau material yang digunakan untuk memproduksi barang




2)

)

Terdapat beberapa komponen yang termasuk ke dalam bahan baku.
Salah satunya adalah bahan mentah atau raw material. Pembelian
bahan mentah ini dapat dilakukan dengan cara debit, kredit, maupun
impor Pembelian bahan mentah tu juga termasuk dengan biaya-
biaya lain, seperti biaya pengiriman dan biaya pergudangan.
Mantinya, blaya bahan bakudnl akan dicatat sesual dengan faktur
pemberian yang berisi harga pokok; pajak, serta pengiriman.
Biaya Tenaga Kena Langsung
Biaya tenaga kerja langsung adalah claya yang dianggarkan dan
dikeluarkan olen perusahaan untuk membayar jasa para karyawan
yang berperan dalam memproduksi barang. Disetut tenaga kerja
langsung karena mereka adalah karyawan yang bertugas langsung
dalam proses produksi. Proses penentuan gaji karyawan ini
dilakukan dengan memperhitungkan proses produksi Kemudian,
perusahaan melakukan penganggaran biaya tenaga kerja dengan
mamperfimbangkan perencanaan kebutuhan karyawan lebih dulu.
Biaya tenaga kerja karyawan juga tidak semals-mata gaji pokok
saja, melainkan tunjangan-tunjangan beserta dengan asuransi yang
bisa menjamin karyawan, Umumnya, nominal gaji inl disesuaikan
dengan perannya masing-masing dalam proses produksi Semakin
tinggl tanggung jawab yang diberikan, maka kemungkinan juga
akan makin tinggi pula gaji yang dibayarkan.
Biaya Overhead Pabrik
Biaya overhead pabrik adalah biaya yang dikeluarkan di luar biaya

bahan baku dan juga pembayaran gajl tenaga kerja. Biaya




overhead ini adalah biaya-biaya seperti pemeliharaan pabrik,
mesin-mesin penunjang produksi, sampal blaya sewa lempat
Biaya-biaya tersebut tentunya bersifat tidak tetap tiap bulannya,
atau dengan kata lain biaya itu selalu berubah-ubah, dan sangat
memungkinkan untuk mengalami pembengkakan. Biaya overhead
pabrik akan dihitung padd saat seluruh perhitungan selesal

dilakukan.

2. Volume Penjualan

Volume penjualan meruapakan jimiah total yang dihasilkan dari
kegiatan penjualsi barang Semakin besar jumiah penjualan yang
dihasilkan peiusahaan semakin besar kemurgkinan lata yang akan
dinasilkan perusahaan. Oleh karena itu volume penjualan merupakan
salah satu hal penting yang harus dievaluasi untuk kemungkinan
perusahaan agar tidak rugi. Jadi volume penjualan yang menguntungkan
harus menjadh fujuan utema perusahaan dan bukannya untuk
kepentingan volumea panjuatan itu sendiri.

Saedangkan pengertian velume penjualan menurul Basu Swastha
(2008:197) yaitu suati studi mendalam dalam penjualan bersih dari
laporan rugl laba perusahaan (laporan operasional).

Volyme penjualan dikemukakan oleh Freddy Rangkuti (2009 207)
bahwa volume penjualan adalah pencapaian yang dinyatakan secara
kuantitatif dari segi fisik atau volume atau unit suatu produk. Volume
penjualan merupakan jumiah total yang dihasilkan dari kegiatan penjualan
barang Semakin besar jumiah penjualan yang dihasilkan perusahaan,

semakin besar kemungkinan laba yang akan dihasilkan perusahaan. Oleh




karena itu volume penjualan merupakan salah satu hal penting yang
harus dievaluasi untuk kemungkinan perusahaan agar tidak rugi. Jadi
volume penjualan yang menguntungkan harus menjadi tujuan utama
perusahaan dan bukannya untuk kepentingan volume penjualan itu

Nl *

\l iy,
N Y o/ %,
N ///
<£) yang mempeng

\5.
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3. Distribusi Merupakan penyaluran barang dari produsen kepada

konsumen. Semakin luas pendistribusian makas akan mempengaruhl
penjualan.

4. Promosi Merupakan keglatan yang dilakukan perusahaan dengan tujuan

utama menginformasikan, membujuk, mempengaruhi, dan mengingatkan

konsumen agar tidak tertarik untuk membeli produk yang dihasilkan,

B. Tinjauan Empiris
Terdapat beberapa penelitian terdahulu yang telah melakukan
pengujian mengenal pengarun biaya produks! terhadap volume penjualan.
Berikut Tabel hasil peneliian terdabulu yang mendukung penelitian ini.
o
Tabel 2.1
Penelitian terdahulu
| ' I
No lH:rm Judul Metode Hasil Penealitian |
peneliti | Penelitian Penelitian
dan
tahun
1. [ Vivin DWi | Pengarun Fraya | Kuanbitatit | Hasil  pensliian  ini |
Ismanda | Promosi ~ Dan menunjukkan bahwa secara
ni, Biaya Produksi parsial  variabel  biaya
{2018) terhadap promosi berpengaruh positif
Volume , dan signifikan terhadap laba
Penjualan Serta bersih dari hasil pengujian
Laba Bersih thitung> ttabel dan variabel
*Home Industn blaya produksi berpengaruh
Putri Kembar'Di positif dan signifikan
II Mojokerto terhadap laba bersih dari
| =







Jambi, dibuktikan dengan
nitai Thitung > Ttabel (9,443
> 1,688), signifikansi 0.000
< 005 dan koefisien

regresi sebesar 2547 586,
(4) terdapat pengaruh positif
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hasil pengelolaan data
Penjualan secara parsial
terdapat pengaruh secara
positif ~ dan  signifian
terhadap laba bersih. (4).
secara  simultan  alau
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Triwibow
o, (2018)
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a. Prahada, | Pengaruh Biaya | Kuantitatif | Hasil  peneltimenunjukan
Muhamm | Distribusi  dan bahwa Biaya Distribusi |
ad Saluran berpengaruh signifikan
Hafiandl, | Distribusi terhadap penjualan PT.
(2021). | Terhadap Pasha Jaya Medan, Saluran

Penjualan Distribusi ( tidak

PT.Pasha Jaya berpengaruh signifikan

Medan terhadap penjualan PT
Pasha Jaya Medan, dan
Biaya . Distribusi  dan
Sakuran Distribusi
perpangarub EBCara
simultan terhadap penjualan
| FT Pasha Jaya Medan.

10 | Selly | Pengaruh Biaya | Kuantitatif | Hasil  penelian i
T — Produksi, menunjukkan bahwa secara

Valume partical hiaya  produksi
(2021) | perjatan, Dan berpengaruh terhadap laba
I Kualitas Produk PT.Indofood Sukses
Terhadap Laba Makmur Tbk. Sehingga
{Studi Pada apabila biaya produks: naik
PT Indofaod maka laba akan meningkat
Tok)
. Karangka Fikir

Berdasarkan penelitian terdahulu, maka dapal disusun Kerangka

Fikir teoritis yaitu variabel independen berpengaruh terhadap variabel

dependen. Variabel Independen dalam penelitian ini yaitu Biaya Produksi

(X1). Sedangkan Variabel dependen dalam penelitian inl yaitu Volume

Penjualan (Y).
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dipercaya, disangkal atau diuji kebenarannya mengenai konsep atau
konstruk yang menjelaskan atau memprediksi fenomena-fenomena. Maka
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BAB Il

METODE PENELITIAN
A. Jenis Penelitian
Penelitian ini menggunakan jenis Penelitian Deskriptif yaitu
penelitian yang bertujuan untuk menggambarkan atau memaparkan suatu
keadaan, peristiwa, dan objek segala sesuatu yang terkait dengan
variabel-variabel yang bisa dijelaskan balk dengan angka-angka maupun
kata-kata Suharsimi Arkunto (2010: 3)
B. Lokasi dan Waktu Penelitian
Lokasi dalam perefiian ini diakukan pada UMKM dikota
Makassar Yang terdaftar Pada Dinas Koperasi dari UMKM kota
Makassar. Waktu Penelitian dilakukan sefama 2 Bulan, Yakni Bulan Mei
‘sampai dengan Juni 2022.
C. Jenis dan Sumber Data
Jenis data yang digunakan dalam penelitian i adalah kuantitati
dengan hipotasis  deskriptif. Data diperaleh  dengan melakukan
pengumpulan data dengan survey melalul kuesioner Setelah data
diperoleh, maka langkah selanjutnya adalah menganalisis data untuk
mencari pembuktian hipotesis penelitian yang diturunkan darl rumusan
masalah penelitian
Sumber data dalam Penelitian ini ada dua, yaitu data primer dan
daia sekunder. Data primer adalah data yang diperolen peneliti secara
langsung. Sementara, Data Sekunder adalah data yang dipercieh peneliti

dari sumber yang sudah ada,
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Populasi

Populasi adalah wilayah generalisasi yang terdiri atas obyek atau
subjek yang mempunyai kuantitas (jumlah) dan karakteristik (cirl-ciri)
tertentu yang ditetapkan oleh peneliti untuk dipelajari kemudian ditarik
kesimpulannya. Sugiyono (2014:56). Populasi dalam Penelitian ini adalah
UMKM di Kota Makassar. Menurit data Dinas Koperasi dan UMKM
Provinsi Sulawesi Selatan, terdapat 176.637 UMKM yang terdaftar dikota
Makassar Dari populasi tersebut.

Sampel

Sampel merupakan bagian dari jumlah yang dimiliki dari populasi
tersabut. Sarmpel yang digunakan dalam penelitian ini berjumiah 20
sampel Pengambilan Sampel dilakukan dengan menggunakan Teknik
cluster sampling, maka pengambilan sampel berdasarkan daerah
populasi yang tefah ditetapkan, yaitu berada di kawasan Kecamatan
Manggala Antang Raya Kota Makassar Kriteria pengambilan dalam
sampel ini adalah UMKM yang telah membuka Usahanya berjalan seiama
lebih dari 3 tanun.

Metode Pengumpulan Data

Metode pengumpuian Data dilakukan di UMKM yang memenuhi
kriteria Prosedur yang digunakan adalah menyebar kuesioner kepada
masing-masing pemilik atau manajer. Penulis menyebarkan langsung
kepada para UMKM.

Definisi Operasional Variabel
\ariabel yang akan diukur daiam penelitian ini adalah variabel

bebas (variabel Independen, X) yang terdiri atas biaya produksi
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Sedangkan Variabel terikat (Variabel Dependen, Y) yaitu volume
penjualan.
1. Variabel Independen (X)
a. Biaya Produksi (X1)
Menurut Mulyadi (2012:16), biaya produksi merupakan biaya-biaya
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G. Metode Analisis Data
1. Statistik Deskriptif
Statistik Deskriptif adalah proses transformasi data penelitian dalam
tabulasi, sehingga mudah dipahami dan di interprestasikan Statistik
deskriptif umumnya digunakan untuk memberi informasi mengenal
variabel penelitian yang utama (Erlina dan Mulyani, 2007:82)
2. Uji Kualitas Data
Untuk mengukur kualitas data pada setiap pertanyaan yang mewakili
masing-masing varizbel ditakukan uji validitas dan reliabilitas. Adapun
penjelasan mengenai kedua pengujian tersebut yakni sebagai berikut
a Uji Validitas data
Validitas adatah tingkat keandalan dan keabsahan alat ukur yang
digunakan Uji validitas berguna untuk mengetahui apakah
terdapat pertanyaan-pertanyaan pada kuesioner vang harus
dibuang atau diganti karena dianggap lidak relevan Fengambilan
keputisan untuk validitas adalah ditentukan dengan bantuan
program SPSS (Sugyeno, 2014 54) dengan kefentuan, sebaga
benkut:

1. Jika r hitung > t tabel pada of = n-2 dan a = 0.05 maka
indikator dikatakan Valid
2. Jika r hitung < r tabel pada df = n-2 dan a = 0.05 maka

indikator dikatakan tidak valid dan karena tidak bisa digunakan

untuk mengukur sebuah validitas.

b. Uji Reliabilitas Data




24

Reliabilitas adalah alat untuk mengukur kuesioner yang
merupakan indikator dari variabel atau konstruk., Kuesioner yang
reliabel atau andal jika jawaban dari responden atas pertanyaan
adalah konsisten dar wakiu ke waktu Pengujian reliabilitas
dilakukan dengan menggunakan metode Cronbach's alpha. Suatu
instrument dikatan reliabeljika memiliki Cronbach’s alpha > 0,60.
Semakin nilal a_mendekatl salu, maka nilal reliabilitas data
semakin terpercaya untuk masing- masing variabel (Ghozall,
2006:42)
3. Uji Asumsi Klasik

Penelitian ni juga menggunakan Pengujisn Asumsi klasik, untuk

mengujl apakah model regresi tersebut baik atau tidak. Adapun model

regresi yang baik harus bebas dari asumsi klasik. yaitu bebas dari

Normalitas, Heteroskedastisitas dan  Multikolinearitas.  Berikut

penjelasan mengenai ketiga asumsi klasik tersebut yakni sebagai

berikut:

a  Uji Normalitas
Mormalitas data merupakan asumsi terpenting dalam statistika
parametric sehingga pengujian terhadap normalitas data harus
dilakukan agar asumsi dalam siatistika parametric terpenuhi
(Supramono dan Utami, 2004:82). Tujuan dari uji normalitas
adalah untuk mengetahul apakah dalam model regresi variabel
pengganggu atau residual memiliki distribusi normal.  Uji
normalitas dapat ditempuh dengan menggunakan kurva

persebaran data atau metode dengan menghitung skor

]




5

skewness/standard error skewness dimana nilai normalnya adalah

-2 < skewness/std. arror skewness < 2,

. Uji Heteroskedaslisitas

Uji Heteroskedastisitas bertujuan untuk menguji apakah dalam
model regres| terjadi ketidaksamaan varian dari residual satu
pengamatan ke pengamatan yang lain. Jika vanan residual suatu
pengamatan ke pengamatan lain tetap, maka disebut
homoskedatisitas, demikian jika sebaliknya. Model regresi yang
baik  adalah yang - homoskedastisiias alau tidak terjadi
heteroskedastisitas.  Salah saty cara yang digunakan untuk
mengetahul ada tidaknya gejala hetercskedasitas adalah dengan
melinat pada grafik plot Berikut analisis grafik plot:

1 Jika terdapat pola tertentu, seperti titik-titik yang ada
membentuk pola tertentu yang leratur (bergelombang, melebar
kamudian menyempit), maka dindikeskan lelah teradi
netaroskedastisitas.

2. Jika lidak ada poia yang jelas. seria titik-titk menyebar di atas
dan di pewah angka 0 pada sumbu Y, maka tidak terjad
heteroskedastisitas.

Uji Multikolinearitas

Uji Multikolinearitas bertujuan untuk menganalisis eksistensi gejala

kolerasi antar variabel independen. Pengujian dapat dilakukan

dengan melihat nilai tolerance dan nilal Variance inflation Factor

(VIF) atau dengan melihat hasil koefisien kolerasi antar variabel

independen (Supramono dan Utami, 2004:83).
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Multikolinearitas dapat dilihat pada nilai folerance dan nilai

Variance Inflation Factor (VIF), sebagal berikut:

1. Jika nilai tolerance > 0.10 dan nilai VIF < 10 maka tidak
memiliki masalah multikolinearitas, sehingga bisa dilakukan
pengujian salanjutnya.

2 Jika nilai tolerance < 0,10 dan nilal VIF > 10, maka terjadi
persoalan multikolinearitas.

H. Uji Hipotesis
Pengujian  Hipotesis - dalam  penelitian  inl  adalah dengan
menggunakan analsis Regresi Linear Berganda, Koefisien Determinast
(R?), dan uji Parsial (uji statistik t) sebagai berikut:
a. Analisis Regresi Linear Sederhana
Analisis regresi linear sederhana adalah hubungan secara linear
antara satu variable independent (X) dengan variable dependen (Y).
analisis regresi sederhana dapat digunakan untuk merpetahui aran
dari hubunqan amara variable bebas dengan variable terikat, apakah
memiliki hubungan positif atau negati serta untuk memprediksi nilai
dari variable terikat apabila nilai variable behas mengalami kenaikan
ataupun penurunan. Pada regresi sederhana biasanya data yang
digunakan memiliki skala interval atau rasio.
Rumus regresi linear sederhana sebagai berikut -
Y=a+bx

¥ = \Volume Penjualan

X = Biaya Produksi

a = Konstanta (nilai dari Y apabila X = 0)

b = Koefisien regresi (pengaruh positif atau negatif)
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b. Koefisien Determinasi (Nilai RY)
Koefisien Determinasi adalah alat untuk mengukur dan mengetahui
berapa pengaruh variable independen (X) yang dimasukkan dalam
model terhadap variable dependen (Y), sedangkan sisanya
dipengaruhi oleh variable independen (X) yang tidak dimasukkan
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BAB IV
HASIL PENELITIAN DAN PEMBAHASAN
A. Gambaran Umum Perusahaan
Sejarah Singkat Kantor Dinas Koperasi Usaha Kecil Menengah
(UMK) Kota Makassar dan Rumah Kopi Shakila
1. Pambentukan dan susunan perangkat daerah (Lembaran Daerah Kota
Makassar Nomor B Tahun 2016); dan juga peraturan Wall Kota
Makassar 98 pada tahun yang sama tentang kedudukan, susunan
organisasi, tugas, fungsi senta tata kera dinas koperasi dan UKM
{Lembaga Daerah Kota Makassar Nomor 88 Tanun 2016) ketentuan
tersebut berdasarkan peraturan Daerah Kota Makassar Nomor 8
Tahun 2016, Maka dari hal tersebut Dinas Kopeiasi dan Usaha Kecil
Menengah Kota Makassar mempunyal tugas pokok membantu
Walikotz dalam merumuskan, membina sehinoga pengendalian
kebijakan pata bidang koperasi dapai terarah usaha kecil dan
menengah dari setiap penyelenggaraannya mamiliki fungsi sebagai
berikut:
a Perumusan kebliskan penyelenggaraan urusan pemerintahan
bidang koperasi, usaha kecil dan menangaky;
b. Pelaksanaan kebijakan urusan pemenntahan bidang koperasi,
usaha kecil dan usaha menengal,
c. Pelaksanaan evaluasi, pelapor dan pelaksanaan adminisirasi dinas
urusan pemerintahan bidang koperasi, usaha kecl dan usaha

menengah; dan

28
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d. Pelaksanaan fungsi lainnya yang diarahkan oleh walikota dengan

tugas dan fungsinya dari setiap ketetapan periode yang ada.
Adanya peraturan tersebut maka penempatan kedudukan Dinas Koperasi
dan Usaha Kecil Menengah merupakan komponen utama pada setiap unsur dari
pelaksana pemerintah kota yang secara langsung dipimpin oleh kepala dinas
yang memberi pelaporan atas hasil kera tersebut kepada Walikota melalui

sekretaris daerah.
2. Rumah Kopi Shakila

merupakan sebuah kedal kopi yang didirikan pada bulan
November 2019 o jalan Letjen Hertasning Komp Gubernur Biok E10
No. 35. Bapak Anca selaku ownar dari Rurnah Kopi Shakila dulunya
sangat menggemari aldivitas minum kopi. Diketahul Sulawest Selatan

sejak dahulu dikenal sebagai salah satu daerah penghasil kopi.
Sejauh ini potensi lahan di Suisel masih banyak yang berpotensi,
namun belum banyak dimanfaatkan untuk produktifitas. Berawal dari
kegelisatian sahabat-sahabat bellau yang ingin rmemiliki tempat
berkumpul dan berdiskusi, bapak anca pun terfikirkan untuk
mendirikan kedal kopi serta tempat nongkrong untuk para pencinta
kopi di Makassar. Tercetusiah ide-ide serta konsep kedai yang ingin
beliau namakan “Rumah Kopi Shakila’. Beliau pun ingin fokus untuk
jualan olahan kopi saja di usahanya tersebut dengan taksiran harga Rp
12.000 hingga Rp 15.000 saja. Target yang ditetapkan bapak Anca
adalah para pekerja dan mahasiswa, karena Kawasan yang beliau
tempati adalah Kawasan pekerja dan tempat kumpul mahasiswa.

Rumah Kopl Shakila saat ini menawarkan berbagal jenis olahan kopi,
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diantaranya Hot Black Coffe, lce Coffe Milk, Arabica, Robusta, Coffe
Blend dan masih banyak lainnya. Tidak hanya olahan kopi saja,
Rumah Kopi Shakila juga menawarkan roasting coffee. Mengapa
bapak Anca memasang 27 harga Rp 12.000 hingga Rp 15000 untuk
semua jenis olahan kopinya, itu hanya beliau mengetahuinya selaku
founder di usaha tersebut dan tidak satupun karyawan Yyang
mengetahuinya. Dengan menstapkan  harga tersebut di atas,
kansumen juga dimanjakan dengan berbagal fasilitas di Rumah Kopi
Shakila, diantaranya yakni free Wi-fi, mempunyai ruangan outdoor dan
indoor yang dimana dilengkapi pendingin ruangan (AC), suasana kedai
dibuat senyaman mungkin dengan menjusung korsep *Homing
Garden” menjadikan Rumah Kopi Shakila sangat nyaman bagaikan
rumah sendiri. Pemilihan lagu klasik dan lagu modern dengan volume
sedang sengaja di perdengarkan untuk Korisumen yang berkunjung,
serta meja dan kursi dipilih yang terbuat dari kayu jati derigan berbagai
ukuran, dangan lujuan agar konsumen bisa mamilih kursi dan mefa
mana yang ook dengan mareka agar nyaman saat barada di Rumah
Kopi Shakila. Adapun TV yang berukuran cukup besar disediakan
untuk menonton sepak oola bersama. Sesuai dengan namanya yakni
Rumah Kopl Shakila, menu andaian yang ditawarkan adalah menu
kopi. Kopi yang diracik sendiri oleh beberapa Bansta yang sudah ahli
dan terlatih dalam menghasilkan komposisi yang tepat sehingga
menciptakan kopi dengan cita rasa yang nikmat, bahan kopl diimpor

langsung dari berbagai daerah melalui supplier yang berasal dari

Makassar, Berkat ketekunan dan kerja keras selama mengelola
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Rumah Kopl Shakila. Bapak Anca selaku owner Rumah Kopi Shakila
mampu melebarkan sayapnya dengan membuka cabang yang dikelola

sendiri di Kabupaten Maros

. Visi Rumah Kopi Shakila

Menciptakan rasa kopi yang berbeda dari kopi lainnya dan pelopor

coffee shop dengan konsep homing garden.

. Misi Rumah Kopi Shakila

Berikut merupakan misi dan Rumah Kopl Shakila, yakni a
Memberikan kopl yang terbak dengan kepuasan konsumen yang

utama b, Memtenkan pelayanan yang mengusung nuansa casual

2. Struktur Crganisasi Rumah Kopi Shakila

Fimpinan Cabang

Wakassar

Pimgaan cabang

PEl el 2y

| W S - ]
Vuhammiad ':.'l.l'-.ll|

Sumber: Rumah Hopi Shakila, 2022 “

Gambar 4.1 Struktur Organisasi
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B. Tugas Dan Fungsi Jabatan
a. Owner

perusahaan dan mengatur segala peraturan yang berlaku di

1 Digunakan sebagai alat penyeduhan kopi manual

1 Digunakan sebagai penyeduh kopi panas

2 Digunakan sebagai penyeduh dengan mendorong air
bertekanan suhu tinggi melewati bubuk kopi dan filter




sendiri
Scale 1 Alat persiapan menyajikan banyak sajian
Milk 1 Digunakan sebagai penyaji latte dengan art dalam proses
Steamer steaming.

Tabel 4.3 biaya tenaga kerja Rumah Kopi Shakila

Jabatan Gaji perbulan




Barista | Rp.2.000.000
 Chicken Rp.1.900.000
DLL Rp.500.000

" Sumber ; Data primer rumah kopi shakila 2022
3. Biaya Overhead Alat

a. Biaya bahan bakar
Tabel 4.4 Peralatan Produksi Rumah Kopi Shakila

Jenis bahan bakar | Kebutuhan bahan | Harga satuan | Biaya bahan
bakar pertahun bakar
" Rp.380.000

=n

LPG (3kg) 8C ‘Rp.20 000
Sumber  Data primer rumah kopi shakia 2022

b. Pemeliharaan Kendaraan
Tabel 4.5 Pemeliharaan kendaraan Rumah Kopi Shakila

| Jenis kendaraan | Jurnlah unit Jenis pemeliharaan | Biaya i

|i Roda 2 1 Gii dan service Reaogo0 |

Sumber : Data primer rumah kopi shakita 2022

¢. Penyusutan Peralatan Produksi
Tabel 4.6 Penyusutan peralatan produksi Rumah Kopi Shakila

Jenis Un | Nominal Harga Nilai Penyusutan
it |

V60 1 | Rp.999.000 Rp.200.000

Syphon K Rp.1.440.000 Rp.140.000
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e. Penyusutan Bangunan
Tabel 4.8 Biaya Penyusutan kendaraan Rumah Kopi Shakila

Janis Jumlah | Umur Harga Jumlah harga Nilai
Unit Ekonomis l perolehan | perolehan penyusutan
Rodadua | 1 1 'Rp.150000 | Rp.150.000 | Rp.150.000

Sumber : Data primer rumah kopi shakifa 2022

f. Total biaya overhead rumah kopi shakila
Tabel 4.9 total biaya overhead Rumah Kopl Shakila

-— -

[No | Jenis overhead  Nominal
2 | Peralatan produksi rumah Kopl shiakila Rp.380.000 |
3 | Pemeliharaan kendaraan Rumah Kopi | Rp.600.000
‘Shakila
4 | Biaya penyusutan bangunan Rp.500.000
5 | Biaya Penysutan Kendaraan Rp 150.000
6 | Biaya penyusuian peralatan produksi Rp.1 950 000 |
Jumilah Rp.w

“Sumber - Dala primer {umah kopi Shakila 2622
B. Perhitungan biaya produksi rumah kopi shakila
Tabel 4.10 perhitungan biaya produksi Rumah Kopi Shakila

No  Jenis overhead Nominal |
1 Biaya Bahan Baku Rp.30.000.000
2 | Biaya Tenaga Kerja Rp.19.800.000

3 | Biaya overhead rumah kopi shakila Rp.3.580.000
Total Rp B0 490.000

" Sumber - Data primer rumah kopi shakila 2022
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g. Volume Penjualan
Tabel 4.11 perhitungan volume penjualan menu rumah kopi shakila

No | Menu Jumlah Harga Nominal (Rp)
Satuan

1 | Hot Black Caffee | 890 Rp.15.000 | Rp.13.350.000

2 |[lce Coffee Mik | 770 Rp.11.550.000

3 | Arabica Rp.10.800.000

4

5|

6

7

B

g

10 A 3

il V), //,\%

12

13

14

15

Rata - rata 705.93 Rp. 19,200 | Rp. 9.969.666
Sumber : Dafa primer rumah kopi shakila 2022




Sumber : Data primer diolah, 2022

Berdasarkan tabel 4.13 diatas menunjukkan bahwa nilal rata-rata
Biaya Produksi sebanyak 132383, sedangkan nilai rata-rata Volime
Penjualan 26625,00 dengan masing-masing N 16 .




2. Model Summary(b)
Tabel 4.14 Model Summary(b)
Model Summary®
Adjusted R Std. Error of
RBG Bau the Estimate
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3. Anova (b)
Tabel 4,15 Anova(a)
ANOVA*

“\P“ Ass,q
A\ «\"r ,/{




a1

~ akan tetap
n 1% maka
Mpanmnhﬁm1

sebesar 225504 jika

memperoleh nilai postif.
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2. Koefisien regresi X 18,845 menyatakan bahwa setiap penambahan 1%
dari nilai biaya produksi maka nilai dari biaya produksi akan menetap
dengan nilai 19,845, Koefisien regresi tersebut bernilal positif. Sehingga
dapat ditank kesimpulan bahwa variabel X terhadap variabel Y memiliki
pengaruh yang positif

3. Berdasarkan dari hasil uji t diketabui memiliki nilai t-hitung 37,947 > t-
tabel 1,7613 dan hasil standar signifikansi 0,000 < 0,05 atau 5% maka
dapat disimpulkan bahwa telah tenjadi korelatif antara variabel bebas yaitu
biaya produksi terhadap variabel terikal yaitu voiume penjuaian. Sehingga
bahwa hipotesis t=lah diterma

5. Kurva Regresi Linear sederhana

Gambar 4.2 histogram
Sumber - Data primer diofah, 2022
Berdasarkan gambar 4 2 diatas menunjukkan bahwa terdapat pengaruh
yang normal darl variabel biaya produksi terhadap volume penjualan. Hal

tersebut dapat ditegaskan dengan hasil pengujian asumsi normalitas dalam

bentuk histogram dimana garis kurva mengikuti arus dari regressionnya.
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E. Pembahasan

Penelitian ini bertujuan untuk menguji pengaruh biaya produksi
terhadap volume penjualan pada UMKM, dimana Variabel Independen
(X) dalam penelitian ini adalah biaya produksi dan Variabel Dependen (Y)
dalam penelitian ini adalah volume penjualan. Dalam penelitian ini
menggunakan salu rumusan masalah dan hipotesis yang dapat
dijelaskan adalah Pengaruh Biaya Produksi Terhadap Volume
Penjualan Pada UMKM.

Berdasarkan hasil penelitian yang laiah dilakukan olah peneliti
menunjukkan bahwa biaya produksi berpangaruh secara positif dan
signifikan terhadap volume penjualan pada UMK di Kota Makassar
Dapat diketahui dan dipahami dari setiap hasil nilal yang diperoleh pada
pengujian olah data yang dilakukan peneliti dengan menggunakan SPSS
standar 26 pada tabel 4.16

Tabel 4.16 Cofficients(a)
Coefficients"
Standardc
ed
Unstandardized CoeMiciant
Coefficients L
B Std. Error Beta t Sig
(Constant) 22550 1440423 A57 878
4
BIAYAPRO 18845 525 885 37,974 00O

DUKSI




Berdasarkan tabel 4.16 menunjukkan nilal Consfant (a) sebesar

225504 sedangkan blaya produksi sebesar 18,845 sehingga persamaan

tersebut regresi dapat ditulis :

Y = a+bhX

Y = 225,504 + 19,945

Persamaan tersebut dapat di uralkan sebagal berikut:

1.

Constant (a) sebesar

225,504 memberikan penjelasan atau makna bahwa nilal constant adalah
sebesar 225504 |ika terdapat perambahan 1% maka akan tetap
mempéroleh nilai nostif.

Koefisien regresi X 19,845 menyatakan bahwa setiap penambahan 1%
dari nilai biaya produksi maka nilai dan biaya produksi akan menetap
dengan nilal 18 845. Koefisien regresi tersebut bernilai positif. Sehingga
dapat ditarik kesimpulan bahwa variabel X terhadap variabe! Y memiliki
pengaruh yang positif.

Berdasarkan dari hasil uji t diketahui memiliki nilai t-hitung 37,847 > t-
tabel 1,7613 dan hasil standar signifikansi 0,000 < 0,05 atau 5% maka
dapat disimpulkan banwa telah terjadi korelatif antara variabel bebas yaitu
biaya produksi terhadap variabe! terikat yaitu volume penjualan. Sehingga
bahwa hipotesis telah diterima.

Semakin banyak volume produksi yang dicapal maka semakin
tinggl pula biaya produksi dan sangat berpengaruh pada volume
penjuapada UMKM di Kota Makassar maka akan member pengaruh
yang sangat baik terhadap volume penjualan pada UMKM di Kota

Makassar. Hasil dari penelitian inl membuktikan bahwa pada UMKM




B

memiliki volume penjualan meningkat maka biaya produksi akan |
Penelitian ini didukung dengan penelitian yang pernah dilakukan ‘
oleh Sukimo (2016) bahwa biaya produksi adalah “semua pengeluaran




BAB V
PENUTUP
A. Kesimpulan
Berdasarkan uraian pembahasan pada bab-bab sebelumnya dalam
penelitian ini, maka dapat dttaratk kesimpulan bahwa biaya produksi
memiliki pengaruh yang positif dan aig_mﬁhan terhadap volume penjualan
pada UMKM di Kota Makassar yang berada pada 1 sampel lokasi yaitu
rumah kopi shakila. Hasil penelitian ini dapat diuraikan sebagai berikut:
Berdasarkan I-hitung 37,947 > idtabel 17613 dan hasil standar
signifikansi 0,000 < 005 atau 5% maka dapat disimpulkan
terhadap variabel terikal yaitu volume penjuaian, sedangkan nilai
signifikansi dari t-tabel koefisien telah memperoh nilai 0,000 < 0,05
sehigga memenuhi standar nilal signifikanst. Maks biaya produksi (X)
berpengaruh terhadap variabel valume penjualan ()
B. Saran
Berikut adalah beberapa saran yang dapat diuratkan berdasarkan
kesimpulan yang telah diperoleh sebagai pelengkap dalam hasil peneltian,
diantaranya
1. Dalam menstabilkan biaya produksi dan menekan pengeluaran yang
tidak semestinya melihat permasalahan ini peneliti berharap kepada
kepala dinas dan beberapa pegawai yang mendudulu subbidang, serta
beberapa seksi yang ada Baiknya secara seksama melihat dan

meninjau lebih dahuls kemampuan dari setiap personal dan

ditempatkan sesual dengan bidangnya masing-masing. Sehingga SOM




2 yang ada pada instansi tersebut lebih diberdayakan dan fokus pada
3. Hal tersebut begitu besar manfaaannya demi kelancaran dan
mendukung visi dan misi cepat tercapai.
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PETUNJUK PENGISIAN KUESIONER

1. Kuesioner pada google form yang telah disebar berdasarkan link atau
kuesioner secara face to face diisi oleh Bapak/lbu/Saudarali untuk
menjawab seluruh pertanyaan yang telah disediakan.

2. Berilah tanda pada setiap kolom penelian yang telah disediakan dalam
aplikasi google form dan jika dalam bentuk hard file silahkan centang (Y)
pada setiap jawaban yang ‘@nda yakini beénar sesuai dengan keadaan
yang sebenamya.

3, Setelah mengisi kuesioner ssgera membarikan konfirmasi_bukti bahwa
telah menyelesailan pengisian kuesioner dengan melakukan screenshot
layar pada tampiian google form, jika dalam bentuk nardfile silahkan
kembalikan iembaran kuesioner yang telah diberikan pensiiti sehingga
mmuapam-nkmmmmngmﬁmdmamu
lagi saya mengucapkan bayak terimakasih atas kesediaannya dalam
meng)si kuesianar ini.

IDENTITAS RESPONDEN
1. Nama i
2. Jenis Kelamin
3. Usia

4 Lama Masa Bekera

KETERANGAN ALTERNATIF JAWABAN:

5 = Sangat Setuju (SS)

4 = Setuju (S)
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3 = Kurang Setuju (N)
2 = Tidak Setuju (TS)

1

= Sangat Tidak Setuju (STS)

A. Biaya Produksi (X)
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saling percaya.

Meminimalisir biaya produksi dapat
meningkatkan pertumbuhan laba

pada setiap pendapatan UMKM.

7=

Anda begitu yakin jika ingin
mempertahankan laba yang

Volume
dari
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Statistics
Jumlahsatuan Harga nominal jumiah
N Vaiid 16 16 16 "0
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Missing 0 0 0 16 |
Mean y 132363 2662500 1869312500
Error of Mean 620,187 12429426 B760319612

779,50 15000,00 10485000,00
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498 2 125 12,5 250
555 1 63 83 31,3

REGRESSION




/DESCRIPTIVES MEAN STDDEV CORR SIG N

IMISSING LISTWISE

[STATISTICS COEFF OUTS R ANOVA COLLIN TOL CHANGE ZPP
ICRITERIA=PIN(.05) POUT(.10}
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/DEPENDENT volumepenjualan
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Total 17077750000, 15

“a Dependent Variable: volumepenjualan
b. Predictors: (Constant), BIAYAPRODUKSI
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